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El aficionado como razon de ser

BARCELONA

=El futbol profesional en Barcelona sigue la
tendencia de la estructura organizativa del
fatbol espafiol, marcada por el trabajo de La-
Liga para equilibrar balances, evitar distor-
siones competitivas orlgmadas por un des-
control econdémico, cuidar el producto y ex-
pandir la audiencia,
otorgando un poder

decisorio a los opera-  10s AVANCES NO
gf;ﬁzet: lezvlzlr‘l’é’ess LOS " SEHAN TRADUCIDO
siempre se han tradu- EN CUIDARLOS
cido en un cuidado de  INTERESES DE LOS
los intereses de los afi- AFICIONADOS

cionados, quienesave-
ces ven como su club
pasa de unas manos a otras sin garantias de
que laidentidad se respete. El seguidor global
y laapertura de mercados son fundamentales
para la competitividad, pero no deberia olvi-
darse al socio, al abonadoy al aficionado local,
que configuran el modo de ser y de competir
de un club, y, no lo olvidemos, sus posibilida-
desde sobrevivir en un mundo tan cambiante.

LEVERKUSEN

= El futbol alemén se uni6 a comienzos de si-
glo para hacer una reforma integral de su or-
ganizaciony estructura, reforzando susraices
en un doble sentido: identidad y aficionados.
Medidas comolacreaciondeunared nacional
de escuelas formativas, la “regla 50+1”, la obli-
gacion de invertir enla
base para competir en

Bundesliga o reducir 1p cOMPETICION Y
precios de las entradas LA NORMATIVA
acercaron al futbol ale-

man a su razon de ser: PENSADA POR Y

el aficionado. Y asi lo PARAEL

tiene interiorizado el AFICIONADO

Bayer 04 y todos sus
seguidores de Lever-
kusen, y del pais. Ademas, los controles en la
gestion son muy exigentes, manteniendo la
confianza del aficionado. La comunicacién es
otra area prioritaria: es dificil que entrene un
técnico que no hable aleman. En definitiva,
una forma integral de entender, organizar y
desarrollar los clubs, la competicién y la nor-
mativa pensada pory para el aficionado.

‘T0 DO’

=Hay que mejorar el modo de dirigirse al
seguidor, el principal responsable de que el
fatbol sea lo que es. Se trata de un cambio
importante en el que el Barcelona y su fut-
bol de élite pueden ser parte activa e im-
pulsora. Un cambio en el que el futbol cui-
intereses y
costumbres, su can-
su capacidad
formativa y su fuerza
herramienta
educativa y de inte-
gracion; en el que los
criterios televisivos
no sean los tunicos
que determinan el
horario de los partidos y dejen a un padre y
su hijo sin ir al campo; en el que la gestién
sea responsable, acorde a un plan estraté-
gico y desligada de una propiedad. El fut-
bol se ha convertido en un referente en di-
versos ambitos pero siempre hay oportuni-
dades de mejora. El aficionado esuna de las
mas importantes.

de sus
tera,
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HAY QUE
MEJORAR EL
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DIRIGIRSE AL
SEGUIDOR
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Con el dinero me jubilareé

seguiré viajando a Africa”

>> VIENE DE LA PAGINA ANTERIOR

alguna de las especialidades de la
casa como si no hubiera pasado na-
da: rabo de toro, callos, caracoles,
patatasbravas... Enunade las mesas
los duefios, José Antonio Gonzalez
y Angela Rafols compartian un té
con Gloria Queralt una clienta de
toda la vida que regenta una tienda
de moda muy cerca de su negocio y
que, como ellos, se llevé unbuen pe-
llizco. “Somos d1scretos” dice An-
gela Rafols, quien tiene claro para
qué van a servir los 400.000 euros
delos dos décimos que se habian re-
servado. Quiere jubilarse y dedicar-
sealoquemasle gusta: viajar a Afri-
ca. “Yo he nacido aqui por circuns-
tancias de la vida, pero mi corazén
esta alliy por eso viajo a Gambia o a
otros paises siempre que puedo”.
Durante afos, ella y su marido han
acogido en casa a nifios saharauis
que han convivido con sutnico hijo,
un ingeniero naval que vive en Ta-
rragona, que ayer se acerco a Barce-
lona para comer con ellos y que les
hard abuelos la proxima primavera.
Si algo tiene claro esta familia que
tiene unaclientelafiel desde hace 35
afios es que una parte del dinero que
les ha tocado ira a alguna causa jus-
ta. ;Se va a comprar algo especial?
“Ya tengo dos casas en India”, bro-
mea Angela. “Las compramos por
2.000 euros con una amiga para po-
nerlas anombre de un grupo de mu-
jeres,de modo que sisus maridoslas
repudian seran ellos quienes ten-
dran que abandonar el domicilio”.
Delos 16 empleados que trabajan
conellosleshatocadolaloteriaaca-
sitodos. Enlacocina, Paquita Jimé-
nez rie con ganas. ;Qué hara? “JJu-
bilarme! “. Yanise acuerdade cuan-
tos afios lleva en la casa pero seran
unos 30. No hara lo mismo Angela
Rafols, que seguird en su tienda de
ropa pero si espera vivir mas des-
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ALEX GARCIA

Celebracion enla administracion La Sort, en Travessera de Gracia, que repartio el primer premio integro

ahogada. “Lo primero que haré es
comprar un buen colchén. Des-
pués, un viaje con mis hijos”.

En Sabadell, los Reyes Magos han
dejadoun granregalo ala ciudad. El
tercer premio del Nifio, el nimero
20148, cay6 ayer integro, después
de venderse por ventanilla en la
céntrica administracion ntimero 1
del paseo de la Placa Major y dejo
nueve millones de euros. La cifra
agraciada no era una cualquiera.
Los responsables de la administra-
cion, Julia Larqué y Montse Ferrer,
explicaron ayer, muy emocionados,
que “se trata de un numero al que
estamos abonados desde hace 50
afos. Lo hemos vendido todo por
ventanilla, incluso el sabado por la
tarde, porque lo teniamos colgado.
Esun nimero que llevamos todo el
afo. Por Navidad y Reyes tenemos

CRISTINAJOLON
Los dueiios del Xanfra Gaudi (primero y tercera), abonados al 37142

todas las series”, detallaban. “Asi
que si alguien vino el sabado a com-
prar, que revise los niimeros, que es
posible que lleve el premiado. Eso
si, seran unos buenos Reyes”, apun-
taban, entre risas, tras descubrir la
buenasuerte que han repartido. Los
ganadores de este tercer premio se
llevan 25.000 euros por décimo y
250.000 por serie. La administra-
cion sabadellense ha vendido el
80% de las series, unos 360 décimos
en total. Pasado el mediodia, nada
mas conocerse los resultados, afor-
tunados y curiosos se fueron acer-
cando a esta popular administra-
cién —que hace 105 afios que funcio-
na-, ubicada en la prolongacion de
laramblade Sabadell, cortadaal tra-
fico rodado en festivo. En un mo-
mento, se montd una alegre algara-
bia, regada con cava y con muchas

La administracion
sabadellense ha
vendido el 80% de las
series, unos 360
décimos en total

llamadas telefénicas, risas nervio-
sasyabrazossinceros. “{Hatocadoa
mucha gente, todo estd muy repar-
tido!”, gritaba una sefora que ni
afirmaba ni desmentia si le habia
sonreido la fortuna. Una de las ga-
nadoras, Nuria Prunera, explico
que habia comprado el nimero atil-
tima hora. “Teniamos un niimero
deNavidadyayer fuiacambiarlo. Vi
el 20148, que era el mismo de donde
yojugabaal baloncesto”. Y seloque-
dé. Ayer por la mafana, mientras
abrialos regalos de Reyes con su fa-
milia, supoviendolatele que el azar
les habia dado un nuevo regalo. Con
este dinero, asegura, acabara de pa-
garse los estudios universitarios y
ahorrara. Otro afortunado es Juan
Andujar, que el jueves pasado com-
pré uno de los décimos. “Al lado de
mi casa hay un bar que tiene el
20147, el nimero anterior a este.
Cada afio vengo aqui a comprar un
décimo y cuando vi este niimero,
que era uno mas que el del bar me
hizo gracia. ;Qué haré con el dine-
ro? Una parte para mis nietos y otra
paraguardar en el banco”.e



