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Leda Zanlungo, 44 afios, soltera.
Nacié en un pequefio pueblo en el
norte deItalia, pais del que semar-
ché con unabeca Erasmus. Desde
entonceshavivido en Oviedo, Gra-
nada, Londres, Madrid, Dublin,
San Franciscoy Singapur antes de
llegar a Barcelona. Es la directora
general para Espafiay Portugal de
Sonder, un operador hotelero que
esta revolucionando la industria
del turismo a través de un servicio
innovador, impulsado por la tec-
nologiay con alojamientos inspi-
radoresy cuidadosamente disefia-
dos. Sonder gestionaméas de15.000
alojamientos en 35 ciudades, 10
paisesy 3 continentes.

— ¢Por qué escogio Barcelona?

— Vivi en Espafia durante mis dos
ultimos afios de universidad y visi-
télas principales ciudades espafio-
las, excepto Barcelona. Al graduar-
me, me mudé a Londres un afio y
luego decidivolver aItalia. Peroen
miviaje de regreso pasé por Barce-
lonay me asombré tanto que deci-
di quedarme aqui. Las oportunida-
des laborales me arrastraron lejos
unos afnos, pero Barcelonasiempre
mantuvo un lugar especial en mi
corazény finalmente logré regre-
sar —jpara siempre! - hace nueve
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Barcalonn
Global

EL PERIODICO hace con Barcelona Global entrevistas a profesionales
internacionales que han elegido vivir y trabajar en BCN. Pueden dar una
vision distinta de la ciudad por capacidad, experiencia y creatividad.

«Barcelona necesita reabrir
Sus puertas al mundo»

afos. Tiene todo lo que necesito:
tamatio perfecto, ubicacién increi-
bleyclimaideal. Ademds, estabien
conectaday esto es una gran ven-
taja para personas como yo, que
viajamos mucho por trabajoy por
placer. Por tltimo, perono menos
importante, me encantalariqueza
ylacalidad gastronémica.

— ¢Qué aspectos positivos de la
ciudad destacaria?

— Pese aser unaciudad bastante
compacta, esextremadamentedi-
versa. Puedes empezar tu diaha-
ciendo senderismo en Collserolay
acabarlo con una inmersién en el
Mediterraneo. Ademas, puedes
ponerte unos guantes de plastico
para comer ‘calcots’ en la tipica

El Periddico

LedaZanlungo, de Songer.

masiacatalanade Hortaobien cal-
zarteunos stilettos paracenar enun
restaurante del Born. Cadabarrio
tiene su personalidad, peculiarida-
desymucho que ofrecer. /Y puede
unaciudad ser méas hermosa?

— ¢Qué aspectos delaciudad pue-
denmejorarse? ;C6mo?

— Tiene una concentracion sor-
prendente de talentoartisticoyuna
excelente ofertacultural, peronola
aprovecha ni promociona entre
barcelonesesy visitantes. Echode
menos mas lugares de musica en
directo, galerias emergentes y
exhibiciones. Con unaagenda cul-
tural mas ricay asequible, entre-
tendriamejorasusjovenesyatrae-
rlaavisitantes mas diversos.

— ¢Cuales son los puntos fuertes
que permitiran superar la crisis
del covid-19?

— Laciudad tiene todoslos ingre-
dientes naturales parasuperar esta
crisisy salir de ellamas fuerte que
nunca. Pero debe evitar el riesgo de
lacomplacenciay de volverse de-
masiado autoindulgente. Lacom-
petencia es feroz y hay muchas
ciudades préximas que estan lu-
chando para atraer talento y visi-
tantes. No deberia conformarse
conser lasegunda opcién de nadie.

— ¢Qué otros desafios cree quela
ciudad afrontara unavez se solu-
cionelacrisis sanitaria?

— Barcelona necesita reabrir sus
puertas almundoy aceptarlaidea
de que un crecimiento sostenible
esposible.

— ¢QuéesperadeBarcelonaenlos
proximos afios?

— Meencantaria ver mas colabo-
racion entre los sectores ptiblicoy
privado. Sin inversién privada es
imposible transformar unareali-
dad. El decrecimiento no puede ser
laestrategia de Barcelona. El obje-
tivoalargo plazo deberia ser seguir
creciendo de forma sostenible y
responsable, y esnecesario que to-
doslos actores principales se sien-
ten en unamesay piensen de for-
maestratégicay constructiva sobre
el futurode Barcelona.m

Evento

Rutas comerciales entre
Espaiiay China:
elrelanzamiento después
dela COVID-19

Evento sobre las relaciones econémico-comerciales entre
Espafia y China tras la pandemia de la COVID-19

Ester Alonso Vaquerizo

a Embajada de la Republi-

ca Popular China y Pren-

sa lbérica organizan la jor-

nada “Rutas comerciales
entre Espafna y China: el relanza-
miento después de la COVID-19” el
proximo 12 de noviembre. El even-
to, que se emitira en streaming a
través de todas las cabeceras de
Prensa Ibérica en lengua castellana,
contaréa con la presencia del Em-
bajador de China en Espafa, Wu
Haitao, quien daréa una ponencia
magistral sobre este tema. Javier
Serra, director general de coope-
racion institucional del Instituto de

Comercio Exterior (ICEX) participara
también en el acto, ofreciendo una
vision sobre los lazos econémico-
comerciales que hay entre los dos
paises.

En una segunda parte de la jorna-
da, tendra lugar una mesa redonda
formada por actores decisivos de
este vinculo comercial entre Espana
y China: Manuel Garcia, presidente
de INTERPORC, la Organizacion
Interprofesional Agroalimentaria del
Porcino de Capa Blanca, que repre-
senta a los sectores de la cadena
de valor del porcino, CHEN KENG,
presidente de COSCO SHIPPING
Ports (Spain) Terminals S.L.U.; em-
presa que cotiza en Hong Kong y

es un inversor en puertos; Marta
Blanco, presidenta de la Confede-
racion Espafiola de Organizaciones
Empresariales, division internacional
(CEQE Internacional); LIU JJANJUN,
presidente de ICBC (Europe) S.A.,
Sucursal en Espafia del Banco In-
dustrial y Comercial de China'y José
Ignacio Nicoléas Correa, presidente
de Nicolas Correa S.A., fabricante
espanol de maquinaria industrial. La
mesa estara moderada por Alfonso
Nogales, director de Producto de
Prensa Ibérica, encargado también
de dar la bienvenida al publico.

La asistencia a este evento online
es gratuita, previa inscripcion.

Rutas comerciales entre Espana y China:
el relanzamiento después de la COVID-19

Jornada sobre la cooperacion entre ambos paises.
Viernes, 12 de noviembre de 2021, 10.00 horas.
Evento ofrecido en Streaming a través de todas las cabeceras

de Prensa Ibérica.

Inscripcion gratuita en https://www.eventosprensaiberica.
es/evento/rutas-comerciales-entre-espana-y-china-el-re-
lanzamiento-despues-de-la-covid-19/




